Caracas, 14 de Enero de 2004
Estimados Colegas,

Antes que nada les deseamos un muy ¡Feliz Año 2004!  y agradecerles la confianza que han tenido al aceptar el reto de formar parte del equipo de Asesores Certificados de Net2Client.  Como verán en esta nota estamos haciendo realidad, sin prisas pero sin pausas, un sueño muy ambicioso y retador.
Como recordarán, en el 2003 iniciamos el proceso de certificación de asesores que incluyó los aspectos técnicos de Net2Client y la Venta Estratégica Consultiva.  En este último taller les habíamos dejado una tarea muy sencilla de registro de oportunidades que cada uno de nosotros presentará (5 minutos cada participante) en el Taller de Ventas que había sido pautado inicialmente para la primera semana de Diciembre de 2003 y que tuvimos que posponer para el mes de Enero de 2004 (al final sugerimos la  información para las presentaciones).  

Desde nuestro último contacto hemos evolucionado en un conjunto de aspectos que resumiremos en esta nota y que presentaremos en el Taller de Ventas que estamos pautando para el Jueves 29 de Enero de 2004 donde contamos la valiosa participación de cada uno de Uds. Oportunamente les informaremos el lugar.

Los principales avances, que nos hacen sentir muy optimistas sobre lo que el futuro nos depara a todos los que estamos participando en este reto,  son los siguientes:
Net2Client está entrando en su version 2.0 este próximo fin de semana e incluye una conjunto de facilidades que lo hacen cada vez más versátil y atractivo para el mercado.  Las primeras cuatro horas del taller las utilizaremos en la actualización sobre estos avances, conceptos de arquitectura y hacia donde sigue evolucionando el producto. 
Hemos estado adelantando el Plan de Negocios y hemos podido ver en COMDEX como está el mercado y el estado de PHP, MySQL, WebServices y posibles competidores.  
Tenemos seleccionada la empresa que nos ayudará con la imagen de mercadeo para soportar el esfuerzo de ventas.
Los WebSites de Net2Client y el de Global Web Tek están prácticamente listos.  
Contamos con el logo de Global Web Tek y todas las definiciones para tarjetería, papelería etc. Asociadas.

En referencia a los aspectos legales, hemos constituido Global Web Tek en USA y en el transcurso de este mes estará operativa la empresa venezolana Tecnología Internet Alfa, C.A., la formalización de los acuerdos que tendremos con Uds. como Agentes Autorizados (lo presentaremos a Uds. para revisión tan pronto tengamos la primera versión revisada) y lo referente a la licencia de uso de Net2Client.  
Hemos incluido en la familia de asesores a otras personas que se encuentran en Florida para que nos ayuden a abrir oportunidades de negocios en USA.
Estamos construyendo las bases para abrir oportunidades en Europa.  Ya veníamos trabajando con España con quienes le estamos dando forma a una oportunidad en la UNESCO (Francia) y a la creación de un producto desarrollado con Net2Client que tiene como nombre clave: Communicator.     En nuestro viaje a COMDEX encontramos una empresa muy interesante llamada Coach-Europa quienes se especializan en guiar a las pequeñas empresas sobre como abrirse camino en el mercado Europeo.  La semana pasada firmamos el acuerdo con ellos con el fin de complementar el trabajo que ya veníamos desarrollando con España.
El site que utilizamos para compartir información y conocimiento entre nosotros lo hemos mejorado para incluir las oportunidades de venta y tener una vista extendida de las empresas clientes.  Esto permitirá que Luis Castillo como Gerente Regional pueda apoyarlos tanto en los aspectos técnicos como administrativos asociados al proceso de ventas.
Desde el punto de vista de mercadeo, la capacidad de generación de sistemas que tiene Net2Client, nos permite atacar de tres grandes áreas de solución: a) Aplicaciones específicas para aun cliente vía ASP; b) Aplicaciones específicas para un cliente instalándolo en sus servidores (por el precio justo) y c) Soluciones prêt-à-porter.  En este último grupo se encuentran “Communicator”, “Reservaciones de Hoteles” y posiblemente el “Manejo de Administración y Mantenimiento de Condominios”.  La principal característica de este último grupo de soluciones prêt-à-porter es la posibilidad de ventas masivas donde será necesario contar con Gerentes de Solución/Producto para asegurar la evolución tanto técnica como de los mercados para las respectivas soluciones.
Como pueden ver hemos avanzado un buen trecho pero todavía falta mucho.  La participación de Uds. es extremadamente importante en esta nueva etapa y en este tercer taller tendremos oportunidad de compartir nuestra visión del futuro y como podemos contribuir en hacerlo realidad con beneficios concretos que serán proporcionales al esfuerzo en las ventas y en el éxito que tengamos en los proyectos.
Les presentamos a continuación la agenda tentativa del taller:


[image: image1.emf]Tópico Responsable Duración Observaciones

Introducción/Dirección GWT Giovanni Savoca 08:00-08:30

Actualización Técnica Net2Client Hernán Rosas 08:30-12:30 Receso 15' a las 10:00am

Almuerzo 12:30-14:00

Oportunidades hasta el momento Luis Castillo 14:00-14:30

Presentación Individual Asesores 14:30-15:30 5' cada Asesor

Receso 15:30-15:45

Tormenta de Ideas Todos 15:45-16:30 Posibles Oportunidades

Jerarquización de las Ideas Todos 16:30-17:30

Próximos Pasos Giovanni Savoca 17:30-18:00

AGENDA


La presentación de las oportunidades que recomendamos es la siguiente (una lámina para cada oportunidad):

Nombre de la oportunidad:

Breve descripción:

Status (Ver lista a continuación):
01-Prospecto

02-Investigación Inicial

03-Preparación Propuesta

04-Espera Aprobación

05-Negociación

06-Pre-Arranque

07-Proyecto

08-Operación

09-Cierre

10-Cancelado

Monto Estimado Total (Bs.):
Consultoría/Proyecto (Bs.): 

Operación (VPN(2años, 5%)(Bs.):

Probabilidad de Ganar (Baja = 10%;  Media (50%); Alta (80%)):
Esfuerzo Estimado para la ejecución del Proyecto (horas/persona):

Aspectos de Interés (donde aplique):

Fecha Estimada para que nos soliciten la propuesta (dd-mmm-yyyy):

Fecha Estimada para entrega de la propuesta(dd-mmm-yyyy):

Esfuerzo Estimado en la Propuesta (horas/persona):

Fecha Estimada para la Buena Pro:

Fecha Estimada de Inicio del Proyecto(dd-mmm-yyyy):
Fecha Estimada de Terminación (dd-mmm-yyyy): 

Puntos de Atención:

Como les planteamos, su participación es importante.  Por favor confirmen su asistencia por esta vía.   Reciban un afectuoso saludo. 
Continuamos a sus órdenes.
Atentamente,
Hernán Rosas, Valmore Riera y Giovanni Savoca M.
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